
 事業を成功させる上で、「世の中の波を捉えて、その波に乗る」ことや、「自社の取り巻く状況について把握し、 
適切な行動を取る」ことは、大変重要なポイントです。特に「エリアを絞ったチラシ配布などの販促活動」や「エリア 
の特性を踏まえた立地の決定」「周辺環境に応じた新商品・新サービスの立案」は売上を大きく左右する要素であ 
り、商圏特性や地域特性を把握することが大切です。 
 本セミナーでは、「市場情報評価ナビ（MieNa）」を使用し、商圏分析の具体的な活用方法について事例を挙げな 
がら分かりやすく解説します。 

新規出店を考えているが、
どこに出店すればいいの 

店舗周辺には 
どんな人が住んでいるの？ 

競合店舗との 
立地環境の違いは？ 

自分で調べるのは時間
がないし、外注に依頼す
るとお金もかかるし・・・。 

広告チラシを配布したい
が、お客様が多い地域は
どこかわからない・・・。 

参加費 
無料 

日時／令和元年１０月30日（水）１８：３０～２０：３０ 
 

場所／伊予商工会議所 ３階 会議室 
                   （伊予市下吾川1512-6 伊予鉄郡中駅前） 

定員／３０名（定員になり次第、締め切ります） 

お申込み・お問合せ先 ／ 伊予商工会議所（担当：篠崎・白川） 

〒799-3111 伊予市下吾川1512-6 TEL 982-0334  FAX 983-2227 

申込方法／裏面の参加申込書に必要事項をご記入のうえ、ＦＡＸ又はメールにてお申込みください 

セミナー内容 

１ ．商圏分析の方法 

2．具体的な商圏分析の活用事例 

3．マーケティングへの活かし方 

参加者全員に無料でご指定住所の 

商圏分析レポートをご用意します。 

（裏面に住所記載箇所あり） 

セミナー 

受講特典 

講  師 

(有)エーケンテック 代表取締役 江川雅典  氏 

（中小企業診断士） 

※1985年、父親が創業した江川刃物工業㈲に入社後、

1996年同社の代表取締役に就任、現在も中小・零細企業

を経営舵取りしている。また、1999年に経営コンサルタント

を業務とする有限会社エーケンテックを創業・設立し、後に

中小企業診断士資格を取得、現在に至っている。 

令和元年度  伴走型小規模事業者支援推進事業  

http://www.google.co.jp/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&ved=2ahUKEwj0vui32u_jAhXzyosBHTGUB60QjRx6BAgBEAQ&url=http://kids.wanpug.com/illust240.html&psig=AOvVaw1JKg5RXNkupzvENc19zmwn&ust=1565231096148127


企  業  名 業  種 

所  在  地 〒 
 

連  絡  先 TEL               FAX 従業員数 

E-mail 
（ご連絡用） 

所 属 部 署 ・ 役 職 名 氏    名 

商圏分析レポート 
発行住所 

※特典としてお渡しする商圏分析レポートの希望する住所をご記入下さい。 
〒 
 

※ご記入いただいた情報は、商工会議所からの各種連絡・情報提供のために利用することがあります。 

商圏分析活用セミナー 受講申込書 

送付先 ／ 伊予商工会議所  ＦＡＸ ９８３－２２２７ 

商圏分析レポートの一部をご紹介します。  

（商圏分析レポートイメージ）  

【マーケット購買力評価】 

“どこで”、“なにが” 売れているかを把握し、 

自社の商品ニーズが高い地域を知ることで 

エリアを絞った販促活動が可能になります。 

【年代別人口構成比】 

人口の分布を把握し、自社のサービスを必要と 

する地域を知ることで、新規出店時の立地の選 

定などに役立ちます。 

✄ 切り取らずにそのままＦＡＸして下さい。 

令和元年  月  日 
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